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s Eine der bekanntes- ﬁ Unkomplizierter Hervorrangende Positionie-
ten Marken im Sport- Buchungsvorgang rung durch Uberragendes
wagen-Vermietmarkt dank einzigartigem Onlinemarketing
(m] D fur Deutschland und - Reservierungssystem
Osterreich :
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Gemeinsam mit Ihnen mochten wir die Marke Diamond Cars® zur Nummer Eins flr Sportwa-

genvermietungen in Deutschland und Osterreich machen. Das Ziel ist es in allen Regionen mit
hohem Potential Vermietbiiros zu etablieren. Die Anmietung eines Sportwagens soll so unkom-
pliziert wie moglich und fir jedermann zuganglich werden.

Durch unsere langjéhrige Erfahrung haben wir ein Konzept entwickelt, mit dem Sie ohne Er-
fahrung als Autovermieter Ihr VermietbUro erfolgreich etablieren kdnnen. Hands-On-Mentalitat
wird bei uns grof3 geschrieben: mit uns haben Sie einen Ansprechpartner, der Sie auch bei den
alltaglichen Aufgaben und Hindernissen mit unserem Know-How unterstitzt.

Was Sie mitbringen sollten:

- Unternehmergeist, Streben nach Erfolg

- Kaufmannische Erfahrung

- Bereitschaft den Wohnort zu wechseln

- Erfiillung der finanziellen Voraussetzungen

Neben unserem Know-How unterstttzen wir Sie auBerdem mit einem Marketingprofi zur
Umsetzung von Werbemal3nahmen. Vor allem Onlinemarketing ist unsere Starke - und davon
werden Sie profitieren.

Wir arbeiten alle als eigenstandige Unternehmer und sind dennoch eine Gemeinschaft. Das
Wir-Gefhl ist uns besonders wichtig denn nur gemeinsam werden wir das Ziel, die Nummer
Eins zu werden, erreichen.
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KONDITIONEN BEI DIAMOND CARS

In unserer Partnerschaft wird Transparenz grof3 geschrieben, auch bei den FranchisegebUhren.
Neben der einmaligen Eintrittsgebtihr, gibt es monatliche Gebuhren, welche nach dem erzielten
Umsatz bemessen werden.

15.000 EUR 12% 300.000 EUR

Einmalige Einstiegs- 10% des Umsatzes als Bendotigtes, frei verfiig-
gebihr, welche bei monatliche Franchise- bares Eigenkapital
Vertragsunterzeichnung gebdhr fur die Nutzung
fallig wird. der Marke und 2% ftr
die Marketingunterstit-
zung

DIE WICHTIGSTEN KENNZIFFERN

@ Umsatz pro Standort/Jahr: EUR 375.000
@ Investitionsvolumen pro Standort: EUR 785.000
Zielgruppe: 21-45 Jahre / mannlich

WIE VIEL KANN MAN MIT DIAMOND CARS VERDIENEN?

Wie viel Sie mit Diamond Cars verdienen kénnten, hangt nattrlich auch von Ihnen ab. lhrem
Erfolg sind im Endeffekt keine Grenzen gesetzt denn Sie haben die Moglichkeit Ihre Flotte zu
erweitern oder mehrere Standorte zu flihren, wenn sich der erste erfolgreich etabliert hat.

Mit Diamond Cars ist es moglich bereits nach kurzer Zeit Gewinne zu erzielen. Was das in
Zahlen heif3t?

Im Schnitt rechnen wir pro Standort mit einem Umsatz pro Jahr von 375.000 EUR. Ein Top
Standort kann sogar 420.000 EUR und mehr erzielen. Mit einem erfolgreichen Standort ist es
moglich mehr als 100.000 EUR pro Jahr zu verdienen. Ein Top Standort kann sogar 150.000
EUR Gewinn erzielen.

DER IDEALE STANDORT

Der entscheidende Faktor fUr die Attraktivitat eines Standorts ist die Nachfrage in der Region.
In den "Sportwagen-Hotspots" wie Berlin, Frankfurt, DUsseldorf, Minchen und Wien gibt es die
groBBte Nachfrage nach Sportwagenvermietungen. Diese Stadte sind daher auch die erste Wahl,
wenn es um die Er6ffnung eines Vermietbiros geht. Aber auch in Stadten wie Stuttgart oder
Hamburg kann mit dem richtigen Marketing ein VermietbUro erfolgreich betrieben werden.

Priméar suchen wir fur folgende Regionen noch Franchise-Nehmer: Berlin, Frankfurt, Disseldorf,
Wien, Stuttgart.

Grundsatzlich waren aber auch andere Standorte denkbar.



N

ZAHLEN & FAKTEN

Kalkulationsbeispiel einmalige Kosten:

1. Franchise-Gebuhr EUR 15.000
2. Ausstattung Vermietbiro EUR 10.000
3. Fahrzeuge (Anzahl: 7) EUR 750.000
4. Vorlaufkosten EUR 10.000

(Mietkaution, Werbematerial, GPS Tracker)

GESAMTSUMME: EUR 785.000

Die Positionen 2 - 4 kdnnen je nach Grofze und Ausstattung des Vermietbiros variieren. In der
Regel beginnen Sie mit 3 bis 4 Autos und erweitern nach und nach die Flotte. Die Kosten fir
die Ausstattung des Vermietbiros hangen vor allem davon ab, ob Sie ein Biro in einem Busi-
nesscenter mit Tiefgarage oder eine Halle anmieten.

Kalkulationsbeispiel monatliche Kosten:

1. laufende Franchise-Gebuhr 10 % vom Nettoumsatz
2. Miete/Pacht abhangig vom Standort / Art der Immobilie
3. lokale Werbung EUR 1.000 - 3.000
4. laufende Werbegebtihr 2% vom Nettoumsatz

Die Miete/Pacht hangt sehr stark vom Standort und der Art der Immobilie ab. Die glinstigste
Variante ist ein Blro in einem Businesscenter mit eigener Tiefgarage.

Bei der lokalen Werbung unterstitzen wir Sie wie eine Full-Service-Werbeagentur. Wir legen
fur Sie Kampagnen auf Facebook, Instagram und Google Ads an und verwalten diese fir Sie.

Fur alle Franchise-Nehmer fallt eine Franchise-Gebihr in Hohe von 10% an sowie eine Werbe-
geblhr in Hohe von 2%, jeweils vom Nettoumsatz. Im Gegenzug erhélt der Franchise-Nehmer
die Rechte zur Nutzung der bekannten Marke Diamond Cars, die laufende Unterstiitzung bei
regionalem Onlinemarketing, die Anbindung an das Online-Buchungssystem von Diamond Cars,
umfangreiches Know-how sowie Unterstiitzung bei den taglichen Hirden.

Die WerbegebUhr flie3t in einen gemeinsamen Werbefond flir (iberregionale Marketingmal3-
nahmen. Der Franchise-Nehmer profitiert von der starken, suchmaschinenoptimierten Website
sowie den Kontakten zu internationalen Vermittlern. Durch stetige Optimierung des Suchma-
schinenmarketings wird die Anzahl der Onlinebuchungen maximiert.
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ANSPRECHPARTNER

Lukas Schulte
Diamond Cars GmbH
OberaustraBe 34, 83026 Rosenheim
+49 (0)8031 22 20 612
franchise@dc-rent.de



